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Chef de district dans le service extérieur Food
Service (h/f) Pforzheim-Gerlingen-Ludwigsburg-
Bietigheim
Tu es un professionnel de la vente indépendant, orienté vers le client et tu cherches un environnement de travail innovant et flexible ? Alors tu

es à la bonne adresse chez nous ! Hügli Nahrungsmittel GmbH est un fabricant leader de produits alimentaires de haute qualité et propose des

solutions innovantes pour le secteur alimentaire. Notre philosophie d'entreprise est basée sur la qualité, l'innovation et la satisfaction du client.

Fais partie de notre équipe engagée et contribue, grâce à tes compétences commerciales, à l'extension de notre présence sur le marché dans la

région autour de Pforzheim, Gerlingen, Ludwigsburg et Bietigheim.

Hügli
Nahrungsmittel
GmbH
Güttingerstrasse 23
78315 Radolfzell

Type de contrat Durée indéterminée

Taux d'occupation 100%

Début de l'emploi ab 1.1.2026

Langue allemand

Modèle de temps de
travail

Temps de travail
ciblé

Tu as encore des questions ?

Theresa Seel
Partenaire commercial RH
+49 7732 807 488

Postuler en ligne

Tu trouveras tous les
détails en ligne ainsi
que la possibilité de
postuler directement.

Vos tâches

• Conseiller avec compétence et expertise tes clients (gastronomie,
hôtellerie, cuisines collectives et cantines) sur notre gamme de produits.

• Identifier et acquérir de nouveaux clients pour élargir notre clientèle.

• Entretenir et développer les relations avec les clients existants par des
visites régulières et un suivi proactif.

• Mettre en œuvre des stratégies et des actions de vente pour augmenter les
volumes de nos produits.

• Rédiger des rapports quotidiens et des rapports de vente et planifier les
tournées de manière autonome.

Ce que vous apportez

• Une formation achevée de cuisinier ou dans le domaine alimentaire,
idéalement complétée par des connaissances commerciales.

• Expérience professionnelle dans la vente sur le terrain, de préférence dans
le secteur alimentaire

• Aptitudes marquées pour la vente et la négociation

• Forte motivation personnelle et orientation vers les objectifs

• Forte capacité de communication et de persuasion

• Maniement sûr de MS Office, en particulier Excel et PowerPoint

• Prêt à voyager et permis de conduire classe B

Ce que nous proposons

Possibilités de développement profes-
sionnel
Nous offrons des opportunités d'évolution
professionnelle dans un environnement in-
ternational. Grâce à notre campus de for-
mation, nous proposons des offres de for-
mation continue variées et des formations
régulières.

Santé
Grâce à l'offre HANSEFIT, l'ensemble du
personnel peut profiter de programmes
sportifs, de loisirs & de bien-être dans
toute l’Allemagne.

Événements d'entreprise
Des événements d’entreprise variés
créent une super communauté et une am-
biance de travail familiale.

Salaires et prestations sociales
équitables
Nos avantages financiers attrayants com-
prennent la prévoyance professionnelle
de l’entreprise, des primes de vacances,
une indemnité annuelle spéciale, la partici-
pation aux bénéfices et des primes d’an-
cienneté.


