Regionaler Key Account Manager Foodservice -
Region Ziirich, Siid- und Zentralschweiz

Du bist im GroRBraum Zentralschweiz zuhause, verfligst tiber fundierte Erfahrung in der Lebensmittelbranche und hast dir iber mehrere Jahre

hinweg ein starkes Netzwerk im Foodservice aufgebaut? Die strategische und langfristige Betreuung von GroBkunden gehért fiir dich zum

Tagesgeschdft? Dann passt du perfekt zu uns.

Hilcona AG
Bendererstrasse 21
9494 Schaan

Pensum

Stellenantritt

Sprache

Arbeitszeitmodell Zielorientierte

Deine Aufgaben

Vertragsart

Unbefristet
100%

ab Sofort
Deutsch

Arbeitszeit

Du bist das Gesicht von Hilcona in deiner Region. Du baust und pflegst

langfristige Beziehungen zu unseren Grosshandel und Endkunden,
erschlieBt neue Potenziale und reprdsentierst unser Unternehmen mit

Leidenschaft und Engagement.

Du sorgst dafiir, dass unsere Produkte nachhaltig auf den Speisepldanen

relevanter Endverwender der Region verankert werden - strategisch,

kreativ und mit Marktgespdr.

Du steuerst, dokumentierst und reportest Endverwenderprojekte und

behaltst dabei Umsatz- und Ertragsziele jederzeit im Blick.

Du baust ein personliches, belastbares Entscheidernetzwerk im gesamten

Foodservicehandel der Region auf und pflegst dieses aktiv - tiber den
Vertrieb bis hin zu Endverwendern in Einkauf, Produktentwicklung und

Meniplanung.

Du begeisterst Multiplikatoren durch praxisnahe Schulungen und planst

und realisierst Fachhandelsmessen mit hoher AuRenwirkung.

Das bieten wir

P

il

Hast du noch Fragen?

online Bewerben

Alle Details findest du
online sowie die
Moglichkeit dich
direkt zu bewerben.

Birgit Schmidinger
Leiterin Human Resources
+4158 895 92 91

Das bringst du mit

« Food ist deine Welt: Ob Ausbildung, Studium oder Praxis — du bewegst dich
sicher in der Lebens-mittel- und Gastrobranche und bringst echtes
Marktverstandnis mit.

Business ist deine Sprache: Zahlen, Marktmechaniken und Trends kannst
du einordnen, analysieren und in konkrete MaRnahmen Ubersetzen.

» Key Account im Fokus: Du verfiigst Giber Erfahrung im Foodservice -
idealerweise in der Betreuung von regionalen Key Accounts oder
GroRkunden - und kennst den Markt gut.

Analytisch & strategisch: Du erkennst Potenziale, entwickelst passende
Ansdtze und setzt diese konsequent im Markt um.

» Kommunikativ mit Wirkung: Du begeisterst Menschen, verhandelst
souverdn und baust Beziehungen auf, die wirklich tragen.

» Hands-on & teamorientiert: Du arbeitest eigenverantwortlich, denkst
|6sungsorientiert und schatzt die Zusammenarbeit im Team.
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Work-Life-Balance

GenieRe bei uns 5.5 bis 6 Wochen Urlaub,
ein flexibles Gleitzeitsystem und Sonder-
freistellungen bei wichtigen Ereignissen.
Gestalte deine Arbeitstage im Biiro oder
Mobile Office, kaufe Ferien oder arbeite
in Teilzeit fir mehr freie Tage. Betriebsfe-
rien gibt es nicht — deinen Urlaub planst
du flexibel mit deinem Vorgesetzten.

Verpflegung

Kulinarik ist bei uns gross geschrieben:
Vergiinstigungen bei deinem Mittagessen
in unserem Personalrestaurant, kosten-
lose Friichte und Aktionen wie gratis Ma-
roni, Eis oder Smoothies. In unserem Out-
let erwarten dich hochwertige Produkte
zu stark reduzierten Preisen.

Mobilitit

Profitier von bester OV-Anbindung
(Bushaltestelle vor der Hilcona), attraktiv-
en Ticketzuschiissen, ausreichend Park-
moglichkeiten fiir Autos, E-Bikes und
Roller sowie der Ubernahme deiner Reise-
spesen fiir berufliche Fahrten - nach-
haltig und sorgenfrei unterwegs!

Berufliche Weiterentwicklungs-
moglichkeiten

Erweitere dein Wissen durch umfan-
greiche Weiterbildungsangebote, hochw-
ertige Schulungen im Coop Bildungszen-
trum und vielféltige persénliche Entwick-
lungsmdglichkeiten.
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